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NA CO NALEZY ZWROCIC UWAGE

KOSZT ORGANIZACIJI
KONFERENCJI

Koszt organizacii konferenciji. Optaty za pobyt konferencyjny
w hotelu - za co powinnismy ptaci¢ organizujac szkolenie czy
konferencje, a co mozemy...
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Koszt organizaciji konferencji - jak
zmniejszy¢ optaty.

Hotel konferencyjny hotel konferencyjny
Koszt organizacji konferencji - jak zmniejszy¢ optaty.

Koszt organizacji konferenciji. Optaty za pobyt konferencyjny w hotelu -za co powinnismy ptacic
organizujac szkolenie czy konferencje, a co mozemy

Koszt organizacji konferenciji. Optaty za pobyt konferencyjny w hotelu -za co powinnismy ptacic¢
organizujqc szkolenie czy konferencje, a co mozemy ewentualnie negocjowaé w gratisie?

Mozliwosci negocijacji cen z hotelem za ustugi szkoleniowe lub konferencyjne jest wiele. Duzo zalezy do
tego w jakiej liczbie rezerwujemy miejsca noclegowe, jakie sale i na ile dni planujemy konferencje lub
szkolenie, z jakich ustug gastronomicznych bedziemy korzystac, jakie ustugi dodatkowe planujemy
organizowac.
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Duza konkurencja na rynku ustug hotelowych, a sita negocjatora

Dziat sprzedazy hotelu bedzie chciat zarobi¢ na kazdej, nawet najmniejszej ustudze, jakg im zlecimy. |
takie jest prawo, a nawet obowiazek sprzedazy. Nie mamy o co sie obrazaé. Ale nie jesteSmy w tym
.Starciu” catkiem bezbronni. Manager dziatu sprzedazy zyje z prowizji, tak jak jego szef. Caty hotel
utrzymuije sie wlasnie z takiej sprzedazy. Konkurencja na rynku jest ogromna, wiec sq mozliwosci
negocjacji. Postaramy sie¢ Wam podpowiedziec jak i gdzie mozemy zaoszczedzi¢ sporo pieniedzy
negocijujac z hotelem organizacje konferencji lub szkolenia.

Dni tygodnia, a sktonnosé do negocjaciji

Pobyty szkoleniowe i konferencyjne, to gtownie pobyty z jednym noclegiem, zwykle z czwartku na piatek.
Rzadziej ze w Srode lub piatek. Jesli nie zalezy nam na czwartkowej dacie, konferencii lub szkolenia, to
mamy pierwszg mozliwos¢ zaoszczedzenia sporej sumy pieniedzy. Wysyltajac zapytanie na konferencie w
inne dni tygodnia niz czwartek mozemy z gory zatozy¢, ze ceny noclegow, ceny wynajmu sal majq duzy
potencjat do obnizek, a hotel bedzie bardziej sktonny do upustow. Postawmy sie na miejscu managera
dziatu sprzedazy hotelu. Witasnie ma szanse zapetnic hotel uczestnikami konferencji lub szkolenia w dni,
w ktorych hotel zwykle stoi pusty. Zabtysnie przed szefami, zrealizuje nadwyzke budzetowq. Optaca sie
wszystkim.

Pora roku i miesiac organizowania konferenciji jest bardzo wazny

Z badan rynku konferencyjnego oraz z doswiadczenia wiemy, ze najpopularniejsze miesigce do organizacii
konferenciji i szkolen firmowych, to czerwiec i wrzesien, troche mniej w maju i pazdzierniku. W gérach
dochodzi jeszcze grudzien. Jezeli nie musimy trzymac sie tych miesiecy planujac konferencje lub szkolenie
mamy kolejny powéd, zeby ostrzej negocjowac organizacji konferenciji. Podobnie jak powyzej decyduijq te
same argumenty.

Za co hotel moze chcie¢ nam wystawic rachunek, a co mozemy dostac
w gratisie?

Pokoje hotelowe, sale konferencyjne, wyposazenie sal konferencyjnych, nagtosnienie, przerwy kawowe,
wyzywienie, rozrywki, wellness, sprzet sportowy, sprzet wodny, miejsca parkingowe...

Im wiecej pokoi zamowimy tym lepiej

Pokoje hotelowe - im wiecej bierzemy tym lepiej, tym wiekszy upust mozemy uzyskac. Zwykle hotel
sktonny jest do wygospodarowania 5-10% rabatu na pokojach. To standard, ktéry kazdy manager dziatu
sprzedazy w hotelu moze da¢ zwykle od reki. Mato. Mozemy wiecej. W dogodnych warunkach mozemy
spokojnie star¢ sie o 20% rabat nawet w najwyzszym sezonie. W opisywanych powyzej sytuacjach
mozemy negocjowac nawet 30% upusty na cenach noclegow. W niskim sezonie, poza kurortami i
popularnymi miejscowosciami mozemy wynegocjowaé nawet do 50% upusty w cenie noclegu.



Cena sali konferencyjnej

Sale konferencyjne - cena wynaijecia sali konferencyjnej lub salki szkoleniowej powigzana jest czesto lub
moze by¢ powigzana przez nas, a doktadnie powiazane mogq byc upusty. Mozemy wiec prosi¢ o te same
rabat, ktoére dostaliSmy na pokoje. Natomiast wyposazenie sali konferencyjnej z zasady powinno by¢ w
cenie najmu sali szkoleniowej. Nie dajmy sobie narzucic tego dodatkowego kosztu. Rzutnik, ekran,
flipchart, pisaki powinny by¢ w standardowym wyposazeniv kazdej sali i w cenie!

Cena ustug gastronomicznych na konferencjach

Gastronomia - to temat trudniejszy. Wiele hoteli stoi na twardym stanowisku i nie rabatuje tych ustug.
Gastronomia jest najbardziej narazona na zmiany cen, wiec kazdy rabat jest swoistym ryzykiem dla
managerow hotelu i szefa gastronomii. Ale nie oznacza to, ze nic nie mozemy uzyskaé. 5% jest zawsze do
~wyrwania”. Dodatkowo, jesli hotel nie ma wycen progowych gastronomii uzaleznionych od liczby
uczestnikow, to mamy tutaj mozliwosé negocjacji uzywajac argumentu, ze przygotowanie positku dia 100
osob jest tansze niz gotowanie dla 10 osob. Wieksze mozliwosci sg w negocjowaniu cen przerw
kawowych. To ustuga zwykle oparta na bardzo wysokiej marzy, bardzo optacalna dia hotelu, wiec hotel
bedzie bardziej sktonny do ustepstw.



Ustugi okoto konferencyjne

Rozrywka, SPA, wellness - kazda ustuga hotelowa, ktora nie jest obarczona dodatkowym kosztem pracy
cztowieka lub jej wynajecie w gratisie powoduje ewidentny spadek przychodu lub wzrost kosztu bedzie
trudna do negocjacji ceny. Ale kazda ustuga otwarta, ktéra nie wymaga uruchomienia, bo jest dostepna
tak czy siak moze byé nam udostepniona nieodptatnie, jesli tylko ponegocjujemy ostrzej. Pamietajmy, ze z
nami jadq pieniqdze, na ktorych hotelowi zalezy. Nie bedzie kruszyt kopii o takie bzdety. Podobnie sprawa
ma sie ze sprzetem sportowym, wodnym, salkami cwiczen. Jesli ich uruchomienie nie wymaga
dodatkowych naktadéw pracy czy kosztow, to znaczy, ze ich dostepnos¢ jest mozliwa nieodptatnie.
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